Como atrair
investidores
para sua
startup

Dé o primeiro passo -
hoje mesmo!




Insights de Investidores

para Startups Capixabas

O caminho para conquistar investimento € cheio
de desafios, mas também de oportunidades. O
Sebrae/ES realizou uma pesquisa qualitativa com
12 iInvestidores que atuam no ecossistema
brasileiro de inovacao e este e-book reune os
aprendizados para ajudar startups a entender o
que realmente importa na hora de

buscar um aporte.

AQui VOce val encontrar
critérios, diferenciais e
dicas praticas para
aumentar suas
chances de sucesso.




O que os investidores
procurams¢

1° Time empreendedor

Os investidores destacam a importancia do time
fundador. Buscam equipes complementares,
com experiencia, dedicacao e capacidade de
execucao. Startups com mais de um socio,
especialmente com perfis diversos (negdcios,
tecnologia, comercial), tém mais chances.

2° Potencial de Mercado

O tamanho do mercado e a relevancia do
problema resolvido sao fundamentais.
Investidores querem negocios que possam
crescer e Impactar muitos clientes, iIdealmente
com potencial nacional ou global.

3° Tracgao e validagao

Startups que ja tém produto validado, clientes
pagantes e faturamento recorrente sao
preferidas. Ideias no papel raramente recebem
Investimento.




L’ Diferencial competitivo

Ter uma solucao realmente inovadora, dificil
de copiar, ou um modelo de negdcio unico é

um grande diferencial.

5° Governanca e organizacao

Estrutura societaria clara, acordo de sécios,
organizacao financeira e juridica sao cada
vez mails valorizados.

“O principal é o fundador e o time.
Primeira, segunda e terceira razdo.
Depois, claro, vamos olhar o que o
cara esta fazendo, se o produto é
legal, se tem potencial de mercado,
diferenciais estratégicos...”
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O que faz uma startup

se destacar para
receber investimento?

Pitch matador:

Ter um pitch claro, objetivo e completo, que
responda as principals duvidas do investidor,

aumenta muito as chances.

Foco em resolver um
problema real:

Startups que mostram claramente o real
Impacto da solucao no dia a dia do cliente

se destacam.

Governanga e organiza¢ao:

Empresas com boa gestao, quadro societario
claro e processos bem definidos.




Capacidade de execucao:

Historicos de entrega, crescimento
consistente e resiliencia sao diferenciais
Importantes.

Visao de longo prazo
e ambicao:
Investidores buscam empreendedores que

pensam grande, que realmente querem
escalar e tém visao global.

“Nao basta o empreendedor
ter uma solucdo, em algum
momento ele também se
tornard um empresario.
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Dicas praticas dos
Investidores para quem
esta comecando

N Venda antes de buscar
investimento

Validar a idela no mercado é essencial. Antes
de buscar investimento, o empreendedor
deve provar que consegue vender seu
produto ou servico. A venda é o maior sinal
de que existe demanda real.

N Construa um acordo de socios

Formalizar as regras entre socios desde o
Inicio evita conflitos futuros. O acordo de
socios define direltos, deveres e o que
acontece em situacoes como saida,
falecimento ou entrada de novos socios.

N Construa uma rede de apoio

Nao comece sozinho. Procure socios,
mentores, participe de comunidades.
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N Busque conhecimento
e estude o mercado:

Estudar o mercado, entender profundamente
O problema gue se quer resolver e validar a
solucao com clientes reals sao etapas
fundamentais para construir uma startup
solida e atrativa para investidores.

N Foque no problema,
nao so6 na solucao:

O sucesso de uma startup depende de
resolver um problema real para o mercado.
Mais importante do que a solucao em si é
entender profundamente a dor do cliente.

N Prepare-se para crescer:

Startup € empresa como gualquer outra. Tem
que saber vender, gerir, emitir nota fiscal e
dar lucro.

N Tenha resiliéncia e saiba pivotar:

O caminho € longo. Prepare-se para ajustar o
rumo e aprender com OS erros.
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O conselho é esse:
| se prepare bastante, va ao mercado,
a valide o problema, depois valide a
solucao, depois valide o MVP, veja se
aquilo tem capacidade de escalar.

/
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O que evitar?

X N3o busque investimento sem validacao:
Investidores nao apostam em ideias sem
clientes ou faturamento.

X] Evite falta de clareza sobre o modelo de
negdcio: startups que nao sabem explicar
como vao ganhar dinheiro, escalar e se
sustentar dificimente atraem investimento.

X Evite falta de organizacdo societaria:
ausencia de acordo de socios e governanca
afasta investidores.

X Nao subestime a importancia do pitch: pitch
Incompleto, sem informacdes essenciais,
reduz as chances de captar recursos.

XI Evite isolamento: falta de networking, de
participacao em eventos e de integracao
com o ecossistema dificulta o acesso a
oportunidades.

X Nao foque sé no produto. O investidor quer

ver a solucao de um problema real com
potencial de escala.
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O papel do investidor
vai além do dinheiro

Muitos investidores destacam que o aporte
financeiro & sé uma parte do valor. Eles
oferecem também mentoria, networking, apoio
na governanca e gestao e visao de longo prazo.

Startups gue sabem aproveitar esse “smart
money” crescem mais rapido e cometem
MeNOoS erros.

'No6s fazemos um trabalho de
educacdo e treinamento da
governanca. O empreendedor
aprende a importancia de

conselho, auditoria, balanco
emdiq, e




O ecossistema local
importa, e muito!

W Integracao e articulacao sao diferenciais:
ecossistemas mais maduros, colaborativos
e bem articulados atraem mais investidores
e aceleram o crescimento das startups.

N Investidores valorizam startups que se
conectam com o ecossistema local,
participam de eventos, aceleradoras, hubs
e programas do Sebrae.
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O caminho para o sucesso de uma
startup passa por preparacao,
resiliéncia, conhecimento e
conexodes. Use as dicas dos
investidores para estruturar seu
negocio, buscar diferenciais e
construir uma trajetéria solida.




. Da ideacao a expansao, confira as
melhores solucoes do Sebrae para
crescer com sua startup.

[ cesesgora mesme|
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https://cliente.sebraees.com.br/startup



https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/es?codUf=8
TEL:08005700800
https://api.whatsapp.com/send/?phone=5508005700800&text=Ol%EF%BF%BD&type=phone_number&app_absent=0

https://www.facebook.com/sebraees/
https://www.instagram.com/sebrae.es/
https://www.linkedin.com/company/sebrae-es
https://www.youtube.com/@sebraees

