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Internacionalização
dos negócios

0,56%
Das empresas

já exportam

17,07%
Estão interessadas em

exportar, pois acreditam
que seus produtos ou

serviços tem potencial
para atravessar fronteiras



Expectativas das empresas
com interesse em exportar

Perfil das empresas
que pretendem
exportar

78,26%
são ME (microempresas)

21,74%
são EPP (empresa de pequeno porte)

95,66%
são do setor da indústria

2,17%
do comércio

2,17%
do serviço

MOTIVAÇÕES
Muitos enxergam a exportação como uma oportunidade de:

67,39%
Acessar novos
mercados

60,87%
Explorar novos
negócios

29,35%
Melhorar a
competitividade
entre empresas



Esses mercados já estão no radar, com os destinos mais procurados, como:

ESTRATÉGIAS E OPERAÇÃO

10,87%
Móveis planejados

5,43%
Móveis em geral

Os principais produtos considerados para alcançar
mercados estrangeiros são:

14,13%
Estados Unidos
da América

22,83%
Paraguai

10,87%
Argentina

6,52%
Bolívia

54,35% das empresas, mais da metade,
esperam começar a exportar em até 3 anos

7,61%
Confecção



BARREIRAS
O caminho não é livre de obstáculos,
por isso as barreiras a serem superadas incluem:

Além disso, existem duas grandes preocupações para os empresários
que pretendem buscar financiamento:

67,39%
Burocracia e
regulamentação
estrangeira

53,26%
Pouco
conhecimento
sobre mercados
internacionais

66,30%
Falta de crédito

69,38%
Burocracia para
acesso ao crédito

55,10%
Taxas de juros altas

As estratégias consideradas mais viáveis pelos empresários
para acesso a esses mercados são:

13,04%
Já planeja

adequar seus
produtos para o 
mercado externo

83,33%
Melhorando a qualidade

16,67%
Ajustando embalagens

33,33%
Adaptando o produto ao gosto local

34,78%
Exportação
direta

86,96%
Parcerias com
distribuidores
estrangeiros

65,22%
Participação
em feiras
internacionais

53,26% dos empresários pretendem buscar algum
financiamento para iniciar a exportação



Os empresários desejam receber:

RESULTADOS ESPERADOS

71,11%
Consultorias
especializadas

43,33%
Capacitações

75,56%
Apoio
financeiro

36,96% Acreditam que podem aumentar o faturamento
entre 10% e 30% com a exportação

92,39% Querem exportar produtos com marca própria,
destacando o empreendedorismo local.
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