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METODOLOGIA

ITEM DESCRICAO

Quantitativa

|dentificar o perfil, necessidades e objetivos dos empreendedores baianos
Questionario on-line (ferramenta Survey Monkey)

29/07 a 29/08/2025

Empreendedores atendidos pelo Sebrae/BA

15773 | Amostra 494

95%

5%
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PRINCIPAIS RESULTADOS

38% dos respondentes estao na faixa etaria entre 35 e 44 anos;

66% dos respondentes sao do sexo feminino;

41% dos respondentes tem uma empresa do tipo MPE - Micro ou Pequena Empresa;
46% dos negocios estao no setor de servicos;

45% dos empreendedores possuem renda mensal de até salarios-minimos;
Autonomia e independéncia (67%), Desenvolvimento pessoal e profissional (39%) e
Alternativa para sobrevivéncia (36%) foram os trés principais motivos que os levaram
ao empreendedorismo;

N&o sabia como tornar o negocio rentavel (42%), Acesso a recursos financeiros (35%)
e Carga tributarias (26%) foram as trés principais dificuldades enfrentadas para abrir

0 negocio.



QUADRO COMPARATIVO

PRINCIPAIS DESTAQUES DAS EDIQ@ES DA PEQUISA

Nao tem funcionarios.

Vendem para pessoas fisicas.

Possuem renda mensal de até 2 salarios-minimos.

Autonomia e independéncia € o principal motivo para empreender.

Consultorias/mentorias sdao os servicos que os empreendedores mais
querem do Sebrae para apoiar a gestao e/ou planejamento do
negocio.

O WhatsApp € o principal canal de venda do negdcio.




COMO VOCE SE IDENTIFICA RACIALMENTE?

() 1% edicao
@ 22edicdo Negro/a

@ 32edicdo
Pardo/a

Branco/a

Amarelo/a

Indigena

Nao sei/prefiro ndo responder [ 2%

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



QUAL E A SUA FAIXA ETARIA?

Questdo atualizada das edi¢Bes anteriores.

® 3 edicio De 18 e 24 anos

Entre 25 e 34 anos

18%

Entre 35 e 44 anos

38%

Entre 45 e 54 anos 24%

8%

Entre 55 e 59 anos

Acima de 60 anos 9%

Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



COM QUAL GENERO VOCE SE IDENTIFICA?

() 1% edicao 66%
@ 22edicdo
@ 32edicdo 53%
51%
48% 479
34%
Feminino Masculino N&o sei/prefiro nao

responder

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



QUAL E A SUA ESCOLARIDADE?

() 1%edi¢do
@ 22edicao
@ 32 edicdo
> 20 3% 2% 2%
S =L
Ensino fundamental Ensino fundamental
completo incompleto

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490

24%

21%

3% 4%

=

Ensino médio
incompleto

Ensino médio
completo

Quantidade de respondentes 2° edicao: 469

58% 58%

55%

Ensino superior
completo

Ensino superior
incompleto

Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



05 EMQUAL SITUA(;AO VOCE SE ENQUADRA ATUALMENTE?

() 1% edicao

@ 22edicdo 38%

34%

35%
@ 32edicdo

13% 14%
11% 1%
8%
7% sop 6% .°
Tenho um negocio Tenho uma empresa Tenho uma empresa Tenho uma empresa Outro. Qual?
informal (sem CNP)) do tipo MEI - do tipo ME - do tipo EPP - Empresa
Microempreendedor Microempresa de Pequeno Porte
individual Uma assodagio | LTOA | Jentando reabrir Lma
empresa | Tenho uma empresa LTDA | Sou
Gerente de uma empresa | Professor |

Empresa sociedade limitada | Taxista | LTDA |
Eirelli | Simples | Gerencio uma EPP | CLT | CLT
| Dona de casa fazendo vendas esporadicas |
Autbnoma | Consultor em agronegocios e
desenvolvimento rural | Profissional liberal |
LTDA | Sou contador e cuido de alguns MEls |
Trabalho em casa.
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Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



QUANTO TEMPO DE EXISTENCIA SEU NEGOCIO TEM NO MERCADO?

() 1% edicao
53%
@ 22edicdo 51%

@ 32edicdo

11% 11% 12% 119% 11% 127 -

9% g

8% 8% 8% 8%
.. = I
Menos de 1 ano Entre 1 e 2 anos Entre 2 e 3 anos Entre 3 e 4 anos Entre4 e 5 anos Acima de 5 anos

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469

Quantidade de respondentes 3 edicao: 494
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07 QUANTOS FUNCIONARIOS HA NA SUA EMPRESA?

Nao tenho funcionarios
() 1% edicao

@ 22edicdo

@ 37edicdo 2 a 3 funcionarios

4 a 12 funcionarios

13 a 26 funcionarios

27 a 54 funcionarios  [1%

Acima de 55 funcionarios  [|1%
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Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



08 QUAL O SETOR DE ATIVIDADE DO SEU NEGOCIO?

() 1% edicao
@ 22edicdo
@ 32edicdo

45% 43%
0,
o 7% 0
% - 2* 2%
5% 5% =
Comeércio Servigos Industria Artesanato Agropecuaria Terceiro Setor
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Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



09 QUAL O PUBLICO-ALVO DAS VENDAS DO SEU NEGOCIO?

() 1% edicao
@ 22edicdo

B2B (vendo para empresas) 10%

B2C e B2B (vendo para os dois - pessoas
fisicas e empresas) el e

14

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



QUAL SUA RENDA MENSAL?

() 1% edicao
© 22edicdo Até 1 salario minimo
@ 32 edicdo
De 1 a 2 salarios minimos
De 3 a 4 salarios minimos
De 4 a 8 salarios minimos
De 8 a 16 salarios minimos

De 16 a 32 salarios minimos

Acima de 32 salarios minimos

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490

4%

Quantidade de respondentes 2° edicao: 469

Quantidade de respondentes 3 edicao: 494
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11 QUAL A QUANTIDADE DE SOCIO(A)S NO SEU NEGOCIO, ALEM DE VOCE?

() 1% edicao
@ 22edicdo 71%
@ 32edicdo

19% 180 18%

7% sy 7%
(1] 0,
uil
[ ]
Nao tenho sécios 1 2 3 ou mais

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494
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12 QUAIS OS TRES PRINCIPAIS MOTIVOS QUE LHE LEVARAM A EMPREENDER (TER UM NEGOCIO PRéPRIO)?

A alternativa “complementar a minha aposentadoria” foi inserida na 3% edicdo da pesquisa.

Autonomia e independéncia 63% 65% 67%
Desenvolvimento pessoal e profissional 45% 41% 39%
Alternativa para sobrevivéncia 36% 33% 36%
ldentificacao de oportunidades de mercado 38% 36% 34%
Realizacdo de um propésito pessoal 37% 35% 29%
Empoderamento econdmico 16% 19% 18%
Flexibilidade e Conciliacao 11% 12% 15%
Inspiracao e referéncia para outras pessoas 12% 14% 13%
Fortalecimento do empreendedorismo feminino 11% 13% 12%
Geracao de riqueza para as futuras geracdes 12% 13% 10%
Complementar a minha aposentadoria - - 6%
Impacto social 7% 7% 6%
Superar barreiras e esteredétipos 3% 3% 5% Outro. qual?
trabalhar com que eu amo | Sucessdo |
Preservacio cultural 1% 206 30 Heranca familiar | Heranca Familiar | Pesquisa
§ cientifica | Quero que essa marca | ajude
mulheres a empreender futuramente. | Nao
Cultivo de talentos locais 2% 1% 1% Trabalhar pra outra pessoa | Pagamentos de
salario por CNPJ | Diversificagdo de
investimentos | sustentabilidade | Gerencio,
Promogéo da diversidade e inclusdo 1% 1% 1% porém viso || Desenvolvimento |pessoa| e
profissional. | Oportunidade | Prazer pela

: : : 0 0 0 csusa desde menino | No inicio foi para mostrar
Romper com a hierarquia corporativa 3% 1% 0% o talento, agora é sobrevivéncia | Oportunidade
do momento | Estou nesse ramo a 20anos,
bastante experiéncia. | familiar

Outro. Qual? 3% 4% 4%

17

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494



VOCE ACREDITA QUE A CRIACAO DE UMA REDE DE MENTORES COMPOSTA POR EMPREENDEDORES/AS

NEGROS/AS BEM-SUCEDIDOS PODERIA IMPULSIONAR O CRESCIMENTO DOS PEQUENOS NEGOCIOS NA BAHIA?

@ 22edicdo
@ 32edicdo

() 1% edicao 57%
C 56% 550
28% 29% 28%
8% 8% 7% 7% 7%

%
_ all
A A

Sim, definitivamente Sim, talvez Nao tenho certeza N&o, talvez ndo faca  Nao, definitivamente
diferenca nao

Quantidade de respondentes 1° edicao: 490 Quantidade de respondentes 2° edicao: 469 Quantidade de respondentes 3 edicao: 494
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VOCE SABE O QUE SIGNIFICA "BLACK MONEY"” OU DINHEIRO CIRCULANDO ENTRE

EMPREENDEDORES NEGROS?

Sim, sei exatamente o que significa Sim, sei exatamente o que significa
17.2% 19%

Desconheco

Desconheco
31.3%

33%

22 EDICAO 32 EDICAO

. N&o tenho certeza L : . ~
Ndo tenho certeza Tenho uma ideia, mas gostaria de mais informacdes 13% Tenho uma ideia, mas gostaria de mais informacoes

16.2% 35.4% 35%

19

Quantidade de respondentes 2% edicao: 328 Quantidade de respondentes 3° edicao: 341



QUAL E A SUA OPINIAO SOBRE O FORTALECIMENTO ECONOMICO DA

COMUNIDADE NEGRA POR MEIO DO "BLACK MONEY"?

Para quem marcou “Sim, sei exatamente o que significa” na questao anterior.

Neutro
5%
Neutro
16%

Favoravel
24%

22 EDICAO

Favoravel

0,
Muito favoravel 25%

67%

Quantidade de respondentes 22 edicao: 55

Muito desfavoravel
3%

32 EDICAO

Muito favoravel
56%

Quantidade de respondentes 3° edicao: 63
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16 COMO VOCE AVALIA A PRESENCA DE EMPREENDEDORES NEGROS EM EVENTOS E

FEIRAS DE NEGOCIOS NA BAHIA?

- , , 46%
@ 1% edicdo Muito representativa [ 46%
® 2° edicio e 449
@ 32edicdo
32%
Representativa [ 30%
T 329

Pouco representativa

2%
"y 1%
representatividade o

Nenhuma

21

Quantidade de respondentes 1° edicao: 311 Quantidade de respondentes 22 edi¢ao: 310 Quantidade de respondentes 3% edicao: 308



QUAIS SERVICOS OU RECURSOS ESPECIFICOS VOCE CONSIDERA MAIS IMPORTANTES PARA PROMOVER O

CRESCIMENTO E O SUCESSO DOS/AS EMPREENDEDORES/AS NEGROS/AS DA BAHIA? (ACEITA MAIS DE UMA

Capacitacao e treinamento em gestao de negdcios 79% 84% 76%
Mentoria e orientacdo de especialistas 43% 51% 52%
Acesso facilitado a linhas de crédito e financiamento 57% 54% 55%
Programas de networking e conexdes com outros/as empreendedores/as 40% 45% 40%
Divulgacao e marketing para aumentar a visibilidade dos negécios 42% 47% 47%
Outro. qual?
. ~ - s . Fei festivai ifi t
Apoio na construcao de parcerias estratégicas 45% 49% 43% |e'&aésoeaiﬁowﬂieesg§? de %aerlg "defina, & sim
esforco, dedicagdo e forca de vontade. | Ndo
vejo diferenga sobre tom de pele. Acredito no
0 bom profissional | Acho que ndo ha diferenca
Outros. Quais? 2% 4% 2% seo r?egro estudalr e busc?ar o) conhecimento,ga
cor ndo diz o que ele é sim o que ha de

conhecimento, para mulher tbm é muito dificil
pelo Brasil ser EXTREMANTE MACHISTA. |
Parcerias com entidades financeiras para
viabilizar recursos de investimentos para
pequenas empresas.

22

Quantidade de respondentes 1° edicao: 311 Quantidade de respondentes 22 edi¢ao: 310 Quantidade de respondentes 3% edicao: 308



QUAIS AS TRES PRINCIPAIS DIFICULDADES QUE VOCE ENFRENTOU PARA ABRIR O SEU NEGOCIO?

DIFICULDADES

Nao sabia como tornar o negdcio rentavel 36% 32% 42%
Acesso a recursos financeiros 40% 35% 35%
Cargas tributarias 30% 31% 26%
Pouca oferta de investimentos 41% 34% 25%
Acesso limitado a mercados e clientes 23% 23% 23%
Networking (rede de contatos) limitado 19% 23% 22%
Auséncia de mentoria e apoios adequados 20% 27% 21%
Desconhecimento de estratégias digitais 11% 14% 17%
Falta de autoconfianca de que daria certo 10% 10% 16%
Burocracia 20% 20% 16%
Capacitacao e conhecimento especifico 12% 13% 15%
Pouco acesso a educa¢ao empreendedora 9% 16% 13%
Falta de apoio das pessoas ao meu redor 8% 8% 11%
Esteredtipos e preconceitos 6% 5% 7%
Outro. qual?
. L P capital de giro | Meu negdcio é de familia. Eu
Desigualdade na distribuicdo dos recursos publicos 9% 6% 6% herdei ele. | Funcionarios: a maioria sem
comprometimento | Falta de estudos | Outros
. . . N Dificuldade de mdo de obra | Ndo encontrei
Exclusdo de programas de aceleragdo e incubagao 3% 3% 4% dificuldades na época. Em 1986 penso que foi
mais facil do que hoje pra empreender | Sdo
poucas pessoas para trabalhar, pessoas como
Outro. Qual? 2% 2% 2% eu que vestir a camisa das empresas que
trabalhei.
23

Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



QUAL O PRINCIPAL CANAL DE VENDAS DO SEU NEGOCIO?

() 1% edicao 40%
@ 22edicdo 5
34% 35%
@ 32edicdo 32%
30%
0
25% 24% 24%
21%
10%
8% 8%
0
2% 3% 20 ouro.qua?
1% 1% - 1% boca a boca | Feiras locais | Indicacdes de
D R [ E)IientesI et reclieGdeI colnta\'/tosd | d'Sitf I
essoalmente oogle enda direta
. 7 . . . What: tato diret lient
WhatsApp Loja fisica Redes sociais E-commerce Redes de OUtro. QUAl?  indcacoes | PORTA A PORTA | PAP | AIRBN |
o Corpo a corpo | Site | Transporte de
(l nStagra m, (M ercado afl I |adOS r?ercadoria A| redes soclia[s, loja fisica| erisita a
clientes. utbnoma | instagram orta a
porta | Agencias Online (OTA) | Prospecgdo
dCePOOK etcC. . A
||Vre, OLX, ditreta | Indicacdo | O famoso boca a boca.

Temos uma boa rede de clientes e esses
satisfeitos sdo os principais "vendedores" | Site

Amazon etc. proprio da Pizzaria | Visitas as empresas |

Indicacao | Indica¢des | Rede de contatos |
Indicagdo. | licitagdes | Boca a Boca
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Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



20 QUAL O MEIO DE PAGAMENTO MAIS UTILIZADO NO SEU NEGOCIO?

51%
() 1% edicao
45%
@ 22edicdo
© 32 edicdo 350
25%
21%
17%
(50 14%
o 11% 100
10A> 10/o 9% 9%
7%
4%
3% 3% 3%
2% 0 0 2% 2%
. [ L e ==
Cartdo de Boleto Dinheiro Transferencia Cartaode  Cheque Outro. Qual?
Crédito em especie bancaria debito
Prazo | Financiamento |
todos acima | Diversos |
dinheiro cartao pix | todos |
Crediario préprio| Booking |
Sistema de pagamento |
venda a prazo notinha
25
Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



QUE INICIATIVAS[INSTITUI(;()ES VOCE jA BUSCOU PARA APRIMORAR

O SEU NEGOCIO? (ACEITA MAIS DE UMA RESPOSTA

() 1% edicdo
@ 22edicdo
@ 32edicdo
60% 60% £ 62%
14%
e = 7% 7% Outro. qual?
4% % 9 ’ o 5% nenhum un rocurei
.. -. .- Psofri]zsionails| ’\el:xrﬁ;?ienfesc |e (%
contidiano | Nenhuma instit_ui(;ao~
Cursos e Sebrae Redes e comunidades  Editais e programas Incubadores e Outro. Qual? &l < comerciis | NNCA
capacitagoes de empreendedores  de financiamento aceleradoras de Fibricas | MENTORAS | A proprs
;. empresa Nenhum Banco
negOC|OS banpcos | |Google | Lliteratura I

Nenhuma | Cartérios e profissionais
com formagdo em Direito. | Usei
conhecimentos ja adquiridos |
oceb/sescoop/crcba/sindicato
Leitura em livros | FEIRAS E EVENTOS
| cursos online de
empreendedorismo. | No momento
nenhuma | CDL | BOCA ABOCA
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Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



QUE TIPO DE APOIO GOSTARIA DE RECEBER DO SEBRAE BAHIA PARA APOIAR A GESTAO E/OU PLANEJAMENTO

DA SUA EMPRESA[NEG()CIO? (ACEITA MAIS DE UMA RESPOSTA

Questdo atualizada das edi¢Bes anteriores.

Consultorias/Mentorias 37% 45% 44%
Conteudos (e-book, artigos, infograficos etc.) 18% 25% 21%
Cursos/Capacitacdes/Palestras/Oficinas 42% 48% 33%
Eventos de Networking 24% 34% 36%
Ferramentas (planilhas, canvas, guias etc.) 23% 30% 26% Outro. qual?

Incentivo do governo, ao invés de passar recursos para os grandes,
deveria dar uma linha de créditos aos pequenos comerciantes | Editais e
- . programas financeiros | Apoio Financeiro | Direcionamento a agentes
Nao sei 3% 1% 2% financeiros que trabalhem com juros reduzidos para pequenas
empresas | Direcionamento para acesso a linha de crédito | Apoio
financeiro pra abrir uma loja. Pois representantes ja tenho pra receber
32% as mercadorias de cama mesa e banho. | Inclusive tenho um projeto de
construir um pousada e vou precisar do apoio do Sebrae muito em
breve . | Na moral nha area de assisténcia técnica ndo tem nada que o
sebrae possa fazer
Todas as alternativas anteriores 55% 55% 44% Insentivo do governo-(PRONAF) | Vendas~ por meio di,gitgl | Construgao
de projetos para captacao de recursos ndo reembolsaveis | Aplicativo |
Ajuda empréstimo para investimento do crescimento da empresa |
ORIENTACAO FINANCEIRA | Ajuda pra conseguir linha de crédito com
Outro. Qual? 5% 3% 3% taxas de juros menores | Cursos | Eventos em Itabatan. VAmos fazer
um em Agropecuaria? | Parceria com feira de comercializacdo, tendo o
Sebrae como gestor do evento. | Como estou comecando o curso de
Empreendedorismo Negdcio e Gestdo |
Linhas de crédito para MEl. H& uma falacia no mercado, sobre essa
acessibilidade dos MEIs ao crédito, na pratica, ndo ocorre | Nenhuma
das op¢Ges

Orientacao 32% 37%

27

Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



23 DE QUE MANEIRA VOCE GOSTARIA DE SER ATENDIDO PELO SEBRAE?

a i3 g 2 - 0
) 1%edigdo On-line via ferramentas de reuniao (Zoom, Teams, _46/"51%
® 2: edicio Google meeting, WhatsApp etc.) i 32%

@ 32edicdo

26%
Nas instalacdes do Sebrae? [T 19%
I 22%

25%
Na minha empresa/estabelecimento [ 28%
I 20%

num sei | Ser atendido por algum

especialista da area | Email | Com

nome negativado, dificil é obter

alguma linha de créditos | NAO SEI |

3% Todas, dependendo do contexto |

Outro. Qual? inicialmente wattsap | Aberta as
. 2% outras op¢bes | Qualquer uma das

opc¢Bes | Nenhum desses | Ja fui

l 1 % atendido

28

Quantidade de respondentes 1° edicao: 404 Quantidade de respondentes 2° edicao: 385 Quantidade de respondentes 3° edicao: 377



EM RELA(;AO AO ACESSO A FINANCIAMENTO, QUAL FONTE VOCE CONSIDERA

MAIS RELEVANTE PARA O SEU NEGOCIO?

() 1% edicao 45%

Programas de microcredito e cooperativas de crédito L 40%

@ 22edicdo
@ 32edicdo

Bancos e institui¢des financeiras tradicionais [ 4%

Investidores anjo e capital de risco

Financiamento coletivo (crowdfunding)

N&o preciso de financiamento para o negécio. | Ndo preciso de
financiamento | Nenhum | recurso proprio pois 0s juros e a
burocracia nos impedem de crescer | Nenhuma

N&o preciso de recurso financeiro. | Nao sei | Renda prépria |
NENHUM | Se o Sebrae puder ajudar no financiamento do
projeto da pousada eu também vou precisar de financiamento |
Sem opinido formada | editais de financiamento publico | Editais
| ndo sei. | edital de bolsas pra investimento em inovagdo |
Nenhum | Ultimamente ndo estou legivel a financiamento, nome
negativado, isso esta me atrapalhando muito estou tentando me
organizar financeiramente | Nenhuma, ndo consegui esse tipo de
acesso | O que tiver menor juros | Como dito, ndo ha linhas
acessiveis para MEIls, na pratica nunca conseguimos. | N&o
consegui acesso em bancos. | UM QUE POSSA NOS AJUDAR SEM
BUROCRACIA

Outro. Qual?

29

Quantidade de respondentes 1° edicao: 403 Quantidade de respondentes 2° edicao: 382 Quantidade de respondentes 3% edigcao: 367
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https://datasebrae.com.br/wp-content/uploads/2025/02/Proposito-dos-Pequenos-Negocios-Baianos-2a-edicao.pdf

el I

Conheca o novo Site do DataSebrae!

—— E acompanhe o panorama mais completo em “
dados sobre os Pequenos Negocios do Estado.

DataSebrae DataSebrae

Compilagéio dos
Compilagéo dos conteldos TR e eolntouc:os mais
mais relevantes e o relevantes e
impactantes para os Y, b il impactantes para os
Pequenos Negdcios Baianos. =~ 7 ; Pequenos Negocios

-
Baianos.
O panorema mais complato em dodo sobre os

© panorama mdis completo em dades sobre
os Pequenos Negarios do estado.

DataSebrae Estudose Pesquisasv  Projeto do Sebroe~  Versdes Estadualis v [ oon

Compilagéo dos contelidos
mais relevantes e
1 compilacéio dos impactantes para os

conteiidos mais Pequenos Negécios Baianos.
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impactantes paraos O panorama mis COmpisto em dodos sobre ox
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https://datasebrae.com.br/ba/
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