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O empreendedorismo na maturidade, especialmente para individuos com mais de 50 anos, € um fendmeno crescente e significativo.
Este grupo etario, muitas vezes chamado de “empreendedores maduros” ou “empreendedores 50+”, enfrenta uma série de desafios e

oportunidades (inicas ao iniciar e gerir negdcios.

De acordo com o IBGE, a populacao com mais de 50 anos no Brasil tem crescido, e a expectativa é de que continuem a aumentar. Os
dados do censo demografico (2022) mostraram que o nimero de brasileiros com mais de 50 anos aumentou 63,21% passando de 34
milhoes para 55,5 milhoes. Nesse ritmo, a previsao é que a populacao idosa salte para quase 100 milhdes em 2070.

Esse cenario abre perspectivas tanto para a demanda de produtos e servicos pela populacao mais madura, experiente da populacao,

como também do crescimento do empreendedorismo na maturidade.

O empreendedorismo na maturidade nao sé desafia esteredtipos de idade, mas também abre portas para um crescimento

econdmico sustentavel e inclusivo.



e 54% dos respondentes sao do género masculino;

e 61% dos empreendedores possuem ensino superior completo;

e 43% dos negdcios geridos pelos empreendedores sao microempresas;

e 85% das atividades dos negdcios estao no setores de comércio & servicos;

e 48% dos empreendedores 50+ possuem renda mensal entre R$1.412,00 e R$ 5.648,00 (entre1e
4 salarios-minimos);

e Autonomia (60%), Desenvolvimento pessoal e profissional (45%) e Identificacao de
oportunidades de mercado (40%) foram os trés principais motivos que levaram os
respondentes a ter um negécio préprio;

e Cargas tributarias (41%), Acesso a recursos financeiros e Pouca oferta de investimentos (33%)
foram as trés principais dificuldades enfrentadas na abertura do negécio;

e O WhatsApp é o principal canal de vendas do neg6cio para 39% dos empreendedores;

e OPIXéomeiode pagamento mais utilizado no negdcio para39% dos empreendedores;
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o Como voce se identifica racialmente?

Pardo/a 50% | 59
Negro/a 21% | 25
Branco/a 21% | 25
Amarelo/a 3% | 4

Indigena 0%

Nao sei/prefiro nao responder

Quantidade de respondentes: 119




e Com qual género vocé se identifica?

Feminino
46% | 55

Masculino
54% | 64

Quantidade de respondentes: 119




e Qual é a sua escolaridade?

Ensino fundamental completo I 3% |3

Ensino fundamental incompleto

Ensino médio completo

Ensino médio incompleto

Ensino superior incompleto

Quantidade de respondentes: 119




Tenho um negoécio informal

(sem CNPJ))

Tenho uma empresa do tipo ME|
Microempreendedora individual

Tenho uma empresa do tipo ME

Microempresa

Tenho uma empresa do tipo EPP
Empresa de Pequeno Porte

Quantidade de respondentes: 119

Outro. Qual?

4% |5

6% |7

o Em qual situacao vocé se enquadra atualmente?

32% | 38

43% | 51

15% |18

Caf. | Sou Gestor de uma microempresa. |
Associagdo com CNPJ ativo. | Empresa de

representacao. | Empresa com CNPJ e médio porte.




e Quanto tempo de existéncia seu negécio tem no mercado?

Menos de 1ano -1o%|1z
Entre1e 2 anos -8%|9

Emtre 2 e 3anos . 5% |6

Entre 3 e 4 anos . 4% |5

Entre 4 e 5 anos - 7% | 8

Quantidade de respondentes: 119




Nao tenho funcionarios
2 a3 funcionarios

4 a12 funcionarios

13 a 26 funcionarios

27 a 54 funcionarios

Acima de 55 funcionarios

Quantidade de respondentes: 119

o Quantos funcionarios ha na sua empresa?

-7%|8

I1%|1

Iz%|z




o Qual o setor de atividade do seu negécio?

43% | 51 42% | 50

6% |7
- N ] I
Comeércio Servigos Artesanato Inddstria Agropecuaria  Terceiro Setor

Quantidade de respondentes: 119




e Qual o publico-alvo das vendas do seu negécio?

48% | 57
1% | 49
11% |13
B2C B2Ce B2B B2B
(vendo para pessoas fisicas) (vendo para os dois - (vendo para empresas)

pessoas e empresas)

Quantidade de respondentes: 119




e Qual sua renda mensal?

Até R$1.412,00 _ 13% |15
De R$ 2.824,00 a R$ 5.648,00 _ 24%
T
. 2% | 2

De R$5.648,00a R$11.296,00
De R$11.296,00a R$ 22.592,00
De R$22.592,00 a R$ 45.184,00

AcimadeR $ 45.184,00

Quantidade de respondentes: 119

28

28




@ Qual a quantidade de s6cio(as) no seu negécio, além de vocé?

71% | 85

21% | 25

4% |5 3% | 4
L ] ]
Nao tenho socios 1 2 3 ou mais

Quantidade de respondentes: 119




m Quais os trés principais motivos que lhe levaram a empreender (ter um negdcio proprio)?

(%) (QUANT.)

Autonomia e independéncia 607% 71

Desenvolvimento pessoal e profissional 457% 53

|dentificacao de oportunidades de mercado 40% 48

Alternativa para sobrevivéncia 407% 47

Realizacao de um propdsito pessoal 40% 47

Inspiracao e referéncia para outras pessoas 14% 17

Empoderamento econdmico 13% 15

Geracao de riqueza para as futuras geracoes 13% 15

Flexibilidade e Conciliacao 9% 11

Fortalecimento do empreendedorismo feminino 9% 11

Impacto social 8% 9

Preservacao cultural 3% 4

Superar barreiras e esteredtipos 3% 3

Cultivo de talentos locais 1% 1 Tenho fibromialgia e ndo consigo trabalhar como
Promoc&o da diversidade e inclusdo 1% 1 Egpﬁggjgggﬁgfnguel PEEED UETIeE BlEs O GETE, |
Romper com a hierarquia corporativa o 0 seime e 47 anos = o Tercade o me sbeoney
Outro. Qual? 3% 4 | geracdes a empreender e ter educacao financeira,

inspiracao e referéncia para outras pessoas.

Quantidade de respondentes: 119




@ Quais as trés principais dificuldades que vocé enfrentou para abrir o seu negdcio?

RESPONDENTES  RESPONDENTES
(*) (QUANT.)

Cargas tributarias 41% 41

Acesso a recursos financeiros 35% 35

Pouca oferta de investimentos 33% 33

N3o sabia como tornar o negdcio rentavel 29% 29

Acesso limitado a mercados e clientes 25% 25

Auséncia de mentoria e apoios adequados 227% 22

Networking (rede de contatos) limitado 21% 21

Burocracia 19% 19

Desconhecimento de estratégias digitais 17% 17

Pouco acesso a educacao empreendedora 15% 15

Capacitacao e conhecimento especifico 12% 12

Falta de apoio das pessoas ao meu redor 9% 9

Falta de autoconfianca de que daria certo 9% 9

Desigualdade na distribuicdo dos recursos publicos 6% 6

Esteredtipos e preconceitos 3% 3

Exclusdo de programas de aceleracdo e incubacdo 3% 3 z)égergaenza%z:f i qe‘f,ae'rifit‘;asd%ar; affg"sz%%tofjﬁ
Outro. QUB]? 4% 4 Nivel de consciéncia das pessoas. | Mao de obra

capacitada.

Quantidade de respondentes: 101




@ Qual o principal canal de vendas do seu negécio?

s EgL
nstagam, Fosiseaats [ g% 1s
(Mercado livre, OLX, E;glz’l;?:trcc.e)! I 2% I 2
Redes ou afiliados I 2% I 2

Outro. Qual? _ 10% I 10

Indicacdes. | Divulgacao boca a boca devido ao meu
profissionalismo e autoconhecimento no mercado
de trabalho. | Porta a porta. | Espaco fisico e

Quantidade de respondentes: 101 WhatsApp. | Boca a boca. | Indicagao. | Feiras. |

Eventos. | Atendimento presencial.




m Qual o meio de pagamento mais utilizado no seu negdcio?

Sl

Cartao de crédito

Boleto
Dinheiro em espécie
Transferéncia bancaria

Cartao de débito

Cheque

Outro. Qual?

Dinheiro, Pix, cartao de débito, cartao de crédito. |

QuanUdade deres pOﬂdenteS: 101 Dinheiro, cartdo, Pix e transferéncia.




mais de uma resposta)

Cursos e capacitacoes

Sebrae

Redes e comunidades de empreendedores
Editais e programas de financiamento
Incubadores e aceleradoras de negécios

Outro. Qual?

Quantidade de respondentes: 101

-30%|3o
I3o%|3o
-3o%|3o

Que iniciativas/instituicoes vocé ja buscou para aprimorar o seu negocio? (Aceita

Instagram, propaganda boca a boca. | Eu corro atras de
conhecimento, por meio de lives ou cursos livres que
consigo pagar. | Quero muito aprender. | Amigos. |
Orgdo de classe. | Varias formacdes académicas. |
Canais em YouTube. | Embora tenha participado de
algumas palestras do Sebrae, ndao buscamos um
acompanhamento mais direto.




Que tipo de apoio gostaria de receber do Sebrae Bahia para apoiar a gestao e/ou
planejamento da sua empresa/negdcio? (Aceita mais de uma resposta)

Todas as alternativas

O 57
O a2
O 354 3
e
e

S 232

S %

Naosei 0%

Outro. Qual? I 2% | 2

Cursos/Capacitacoes/Palestras/Oficinas
Orientacao

Consultorias/Mentorias

Eventos e Networking

Ferramentas (planilhas, canvas, guias etc.)

Conteldos (e-book, artigos, infograficos etc.)

Quantidade de respondentes: 101 i(re;el\g/lanL feita pelo Sebrae para participar de licitagdes




On-line via ferramentas de reuniao
(Zoom, Teams, Google meeting, WhatsApp etc.)

Na minha empresa/estabelecimento

Nas instalacoes do Sebrae

Outro. Qual?

Quantidade de respondentes: 101

3% |3

@ De que maneira vocé gostaria de ser atendido pelo Sebrae?

21% | 21

46% | 46

31% | 31

Selecao feita pelo Sebrae para participar de licitagcdes
pra MEI.




Em relacao ao acesso a financiamento, qual fonte vocé considera mais relevante
para o seu negocio?

10% |10
5% |5
0% I
Programas de microcrédito Bancos e instituicoes Investidores anjo Financiamento coletivo Outro. Qual?
e cooperativas de crédito financeiras tradicionais e capital de risco (crowdfunding)

NZo tenho interesse em financiamento. | N3o conhego essas opgdes. |
NZo consegui entender direito as alternativas. | A que fosse mais vivel

Quantid.ad.e de res pOﬂdenteSZ 100 para minha empresa. | Leis de incentivo & cultura.
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