PRINCIPAIS SEGMENTOS IMPACTADOS PELA ECONOMIA
DO CARNAVAL, NO MUNICiPIO DE BELEM

UGE - FEVEREIRO 2025

* *
3 EVENTOS: Belém ha diversos espagos com um nimero variado de programagoes, sendo na ’ *
* Cidade de Belém o destaque para: Desfile das Escolas de Samba, Festas tradicionais *
x ¥ nas sedes sociais e campestres de diversas instituicoes, as fanfaras na Estagao da X ¥
Docas, blocos de ruas (Circuito Mangueirosa, Rabo do Peru em lcoaraci, Chulé de :
o pato no Guama e outros). <t
% Confira mais algumas delas: !
* Estagio da Docas: 0 complexo turistico que contara com vdrias programacoes no *
"X feriado de Carnaval; C
* ¥ Parque Urbano Porto Future: Espaco de lazer da capital paraense funciona *
x diariamente das 6h as 22h. ¥
- Desfile das Escolas de Samba: Na Aldeia Cabana de Cultura Amazonica David " x
x Miguel, no bairro da Pedreira. B
ok *
e *

* %

T " RANKING DOS 10 SEGMENTOS MAIS IMPACTADOS PELA ECONOMIA DO CARNAVAL

¥ ' MODA E ACESSGRIOS 1.124 1.384 8508
X SALAO DE BELEZA E ESTETICA 481 1.354 1841 ¢
R RESTAURANTES E SIMILARES 654 4.074 4.728
‘ Rl LANCHONETE E LANCHES DE RUA (AMBULANTES) 418 4.192 4610 .
i VENDA DE BEBIDAS E GELO 283 3.074 3.357 )
* L« ) ARMARINHO E FANTASIAS 270 1.903 2.173 &
N Y 139 1306 1485
ok TRANSPORTE DE PASSEIROS/TAXI 41 1.219 1260
| d AGENCIAS DE TURISMO E OPERADORAS 150 428 578 [
* HOTEIS, POUSADAS E SIMILARES 30 16 106 -
/‘: ESSES CNAE's REPRESENTAM 28,83% DO TOTAL DE EMPRESAS DO MUNICIPIO X
* . Fonte: Receita Federal / SINAC e SIMEI / 11 de Janeiro de 2025 -
*
T*; 5 DICAS DO SEBRAE QUE PODEM GUIAR A EMPRESA NO RITMO DA FOLIA | P
PARA 0 FATURAMENTO NO CARNAVAL: .

Ter uma boa negociacdo com
fornecedores: quem compra bem, %
vende melhor ainda. Investir na

Capacitar a empresa
no marketing digital
para melhorar as

i vendas on-line e a variedade e quantidade de *.
" ¥ presenca digital nas produtos e diferentes opgdes de
* ¥ redes sociais; fornecedores; )

Criar um ambiente que gere boa .*
experiéncia para o cliente, o

consumidor quer ser bem.
atendido e alguns detalhes como

Treinar o time para
fazer um atendimento
em larga escala neste

i~ periodo, incluindo > ' R
* o ~ o o
’ comissdes  especiais de.coragao, som ambiente e
X para os vendedores; lelss e EES L )
L diferencial;
- N
,*t /‘1
" Por fim, pensar em parcerias externas com lojas, *
* pousadas, hotéis, bares e restaurantes que recebem N
X o mesmo publico de interesse do seu negécio. 2
X X ’
; Links de acesso as informagdes: www8.receita.fazenda.gov.br/simplesnacional/Arrecadacao/EstatisticasArrecadacao.aspx T x
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