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POPULAÇÃO
Por renda familiar

➢Mais da metade dos  entrevistados 
são pessoas de famílias com renda 
até 3 SM.
• Aproximadamente 86 milhões 

em famílias de até 3 SM
• E 53 milhões de indivíduos em 

famílias  com renda acima de 3 
SM.

53%
33%

14%

Até 3 SM Mais de 3 SM Não responderam



POPULAÇÃO
Por nível de escolaridade

➢ A população pesquisada é 
formada por: 
▪ 53% de indivíduos 

oriundos de famílias com 
renda abaixo de 3 SM  e, 
desses, 38% com 
escolaridade de até o 
ensino fundamental 
completo. 

▪ 33% de indivíduos 
oriundos de famílias com 
renda acima de 3 SM e, 
desses, 87% com o 
ensino médio completo 
até o superior completo 
ou mais. 

20%

18%

50%

12%

Nível de escolaridade da população X 
grupo de renda familiar  de até 3 SM

Fundamental incompleto

Fundamental completo

Médio completo

Superior completo ou maior

4%
9%

43%

44%

Nível de escolaridade da população X grupo
de renda familiar  de mais de 3 SM



POPULAÇÃO
 % de empreendedores iniciais

▪ 16% dos indivíduos de famílias 
de até 3 SM enquadra-se como 
empreendedor.

▪ 26% dos indivíduos de famílias 
com renda acima de 3 SM 
enquadra-se como 
empreendedor.

▪ Indivíduos de famílias com 
renda acima de 3 sm são mais 
empreendedores. Porém...em 
estimativas...
▪ 14 milhões de indivíduos em 

cada grupo de renda

16% 26%

Até 3 SM Mais de 3 SM



POPULAÇÃO
% de empreendedores iniciais por sexo

Masculino

Feminino

▪ Homens são mais empreendedores 
do que as mulheres  para os dois 
grupos de renda

▪ Porém, a diferença na intensidade 
da atividade empreendedora entre 
homens e mulheres é maior quando 
esses vêm de famílias com renda 
acima de 3 SM.

18% 30%14% 18%

Até 3 SM Mais de 3 SM



POPULAÇÃO
% de empreendedores iniciais por escolaridade

▪ A taxa de empreendedores na 
população de menos do que 3 SM 
cresce conforme aumenta o nível de 
escolaridade.

▪ Na população com renda acima de 3 
SM a taxa de empreendedores é 
significativamente mais alta e igual 
para todos os níveis de escolaridade.

Fundamental incompleto

Fundamental completo

Médio completo

Superior completo ou maior

10% 26%16% 26%18% 25%19% 26%

Até 3 SM Mais de 3 SM



POPULAÇÃO
 % de empreendedores iniciais por raça/cor

• Indivíduos brancos são mais empreendedores do 
que pretos ou pardos em famílias de menos de 3 
SM.

• Indivíduos pretos ou pardos são mais 
empreendedores do que os brancos em famílias 
com renda acima de 3 SM.

• Além disso, a diferença na intensidade da 
atividade empreendedora entre brancos e pretos/ 
pardos é maior quando esses vêm de famílias com 
renda acima de 3 SM. 

• 3pp a favor dos brancos para até 3 SM

• 11pp a favor dos pretos/pardos acima de 3 SM

Branca

Preta ou Parda

18% 20%15% 31%

Até 3 SM Mais de 3 SM



EMPREENDEDORES INICIAIS
Motivação dos empreendedores iniciais

• 52% dos empreendedores de famílias de 
até 3 SM são motivados por necessidade.

• 71% dos empreendedores de famílias com 
renda acima de 3 SM são motivados por 
oportunidade.

46% 52%

Oportunidade Necessidade

Até 3 SM

71% 26%

Oportunidade Necessidade

Mais de 3 SM



EMPREENDEDORES INICIAIS
Geração de postos de trabalhos 

• Dos empreendedores de famílias de até 
3 SM: 19% geraram 1 posto de trabalho; 
18% 2 a 4; e 12% mais de 5.

• Dos empreendedores de famílias acima 
de 3 SM: 15% geraram 1 posto de 
trabalho; 24% 2 a 4; e 21% mais de 5.

➢Empreendedores de famílias com 
renda mais alta criam negócios 
com maior potencial de geração 
de postos de trabalho.

Gerando 1 posto de trabalho

Gerando de 2 a 4 posto de trabalho

Gerando mais de 5 posto de trabalho

19% 18% 12%

Até 3 SM

15% 24% 21%

Mais de 3 SM



EMPREENDEDORES INICIAIS
Novidade do produto

• 11,1%  dos empreendedores de 
famílias até 3 SM oferecem produtos 
que são novos na cidade onde vivem; 
1,8% são novos para o Brasil ou 
exterior.

• 9%  dos empreendedores de famílias 
acima de 3 SM oferecem produtos 
que são novos na cidade onde vivem; 
2,9% são novos para o Brasil ou 
exterior.

Local

Brasil

Mundo

11,1%
9,0%

0,4%
1,2%

1,4% 1,7%

Até 3 SM Mais de 3 SM



EMPREENDEDORES INICIAIS
Novidade do processo

• 11,8%  dos empreendedores de 

famílias até 3 SM adotaram processos 

que são novos na cidade onde vivem; 

2,9% são novos para o Brasil ou 

exterior.

• 20,1%  dos empreendedores de 

famílias acima de 3 SM adotaram 

processos que são novos na cidade 

onde vivem; 9,8% são novos para o 

Brasil ou exterior.
Local

Brasil

Mundo

11,8%
20,1%

1,0%
5,5%

1,9% 4,3%

Até 3 SM Mais de 3 SM



EMPREENDEDORES INICIAIS
Formalização

• 26%  dos empreendedores de famílias 

até 3 SM formalizaram seus negócios.

• 59%  dos empreendedores de famílias 

acima de 3 SM formalizaram seus 

negócios.

26% 59%

Até 3 SM Mais de 3 SM



E...resumindo

População de baixa renda e escolaridade mais baixa:

- É menos empreendedora

-maior parte empreende por necessidade em empreendimentos informais que 
praticamente não geram postos de trabalho e tampouco inovação. 

(Essa população precisa ser foco de outros programas de inclusão pela educação e 
qualificação, para atingir alguma condição de se tornar um empreendedor).

População de renda e escolaridade mais altas:

- É mais empreendedora

- maior parte empreende por oportunidade, 59% dos empreendimentos estão 
formalizados, geram mais postos de trabalho e trazem mais inovação.



OBRIGADA!

Estamos à disposição 
para perguntas, 

comentários, dúvidas!
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