
30%

PRINCIPAIS
VANTAGENS
Poder fechar
negócios maiores

23%Recebimento
garantido

22%Fornecimento
constante

35%Demora para
recebimento

29%Excesso de
burocracia

17%Margens de ganho
muito baixas

PRINCIPAIS
DESVANTAGENS

COMPRAS
GOVERNAMENTAIS
CONSOLIDADO PARANÁ

PARTICIPAÇÃO EM

Base: 2150 empresas

Por quais motivos
não participou?

Falta de informação, desconhecimento

Processos de compra muito burocráticos

Falta de interesse

Preços do setor público são muito baixos

Processos de compra do
setor público não são con�áveis

50%
13%
12%
9%
5%

maio2018

A empresa participou de
processos de compras
públicas através de licitações
nos últimos 24 meses?

80%

NAO

Tem interesse em fornecer produtos e serviços
para o setor público através de licitações57%

Depois que passou a vender para o setor
público sua empresa verificou:

Maior respeitabilidade da empresa

SIM

60%

49%

45%

33%

22%

35%

20%

Elevação do faturamento

Conquista de novos clientes

Melhoria das condições de
trabalho, do clima interno

Aumento da produtividadeda
equipe

Melhoria da rentabilidade
de produtos e serviços

Elevação do número de
funcionários

Não veri�cou nenhum dos
atributos citados

49%

Sua empresa encontrou dificuldades para
participar das compras públicas, através de
licitações?

33% SIM67% NAO

Quais foram as principais dificuldades encontradas
por sua empresa no processo de vendas para o
setor público?

Reunir documentos ................................

Processo muito burocrático .................

Concorrência desleal ............................

51%
26%
18%

20% SIM

Para quais esferas
do setor público já participou
de processos de venda?

prefeitura74% governo
estadual14%

Percentual médio de processos que participou e
venceu nos últimos anos

2016 57%
2017 61%


