SIMvV

Depois que passou a vender para o setor
pablico sua empresa verificou:

m maio

PARTICIPACAO EM

COMPRAS
GOVERNAMENTAIS

CONSOLIDADO PARANA |
N

Base: 2150 empresas

SIMv
Maior respeitabilidade da empresa 607,

49%
49%

~ Melhoria das condicées de 45
trabal ho, do clima interno °

Elevacdo do faturamento

Conquista de novos clientes

Aumento da produtividadeda 35
equipe o

A empresa participou de
processos de compras
publicas através de licitacoes
nos ultimos 24 meses?

i

" Melhoria da rentabilidade )
~ de produtos e servicos 33

~  Elevacdo do numero de 20,
~ funcionarios °

| .
Vao verificou nenhum dos 99
tributos citados 2

80%

Por quais motivos X NAO

nao participou?
o Falta de informac&o, desconhecimento - 50% .\; 67% NAO :-: 33% SIM
°E Processos de compra muito burocraticos - 13%

121

© Precos do setor publico sdo muito baixos - 97,

@ Falta de interesse

Quais foram as principais dificuldades encontradas
por sua empresa no processo de vendas para o
setor pablico?

AP Processos de compra do LYA
setor publico ndo sdo confidveis

570/ Tem interesse em fornecer produtos e servigos
0 para o setor piblico através de licitacdes

Reunir documentos ........ccccveeveeveeennenns

Processo muito burocratico .................

Concorréncia desleal ........c.ccceveveuneeee.

Para quais esferas
do setor publico ja participou
de processos de venda?

estadual

Percentual médio de processos que participou e
venceu nos (ltimos anos
017 617

w16 57},

PRINCIPAIS
DESVANTAGENS

Demora para
recebimento

397

E d o
Bcessode 200
M d h 0
Margens deganho 17,

2P

AGENCIA DE PESQUISAS

SEBRAE




