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O que é internacionalização de empresa? É o
processo de integração de uma empresa com o
mercado externo. 

Aliança Consultoria S/S Ltda

Green Winds Exportação e Importação Ltda ME

SC Consultoria Empresarial Ltda

Consultare 369 Ltda

FT Trading S/A

Inova Assessoria Empresarial Ltda

Através de nossa rede de credenciados, disponibilizamos as empresas
abaixo para contratação de consultorias:

Atuação: Análise de Viabilidade Técnica de Exportação e Importação,
Comércio Exterior

Atuação: Estratégias e Modalidades de Acesso ao Mercado Internacional

Atuação: Comércio Exterior

Atuação: Análise de Viabilidade Técnica de Exportação e Importação

Atuação: Comércio Exterior, Análise de Viabilidade Técnica de Exportação e
Importação

Atuação: Comércio Exterior, Estratégias e Modalidades de Acesso ao
Mercado Internacional, Análise de Viabilidade Técnica de Exportação e
Importação, Procedimento de exportação e importação, Elaboração de
conteúdos sobre internacionalização de empresas, Planejamento
Estratégico Internacional

VANTAGENS
Diversificação da fonte de receitas

Diminuição da dependência de um único mercado
Maior competitividade e sustentabilidade

Aumento do valor da marca
Aquisição de novos conhecimentos

Elevação do nível de gestão da organização

SERVIÇO BRASILEIRO DE APOIO ÀS MICRO E PEQUENAS
EMPRESAS

PROJETO EXTENSÃO INDUSTRIAL EXPORTADORA
(APEX-BRASIL)

O Projeto Extensão Industrial Exportadora (PEIEX) qualifica as empresas
para seminários de cultura exportadoras, rodadas com tradings e missões
internacionais. A competitividade delas aumenta pela melhoria em áreas
como a estratégia organizacional, vendas e marketing, capital humano,
finanças e custos, comércio exterior e produto e manufatura.
A Agência Brasileira de Promoção de Exportações e Investimentos (Apex-
Brasil) operacionaliza o PEIEX por intermédio de convênio com instituições
de ensino ou de pesquisa, e disponibiliza núcleos especializados,
localizados em vários Estados brasileiros.
O atendimento é feito pelo Núcleo Operacional com base em visitas às
empresas: a 1ª visita tem o objetivo de medir o potencial exportador; na 2ª
visita o técnico do PEIEX faz um diagnóstico do negócio para identificar o
nível de prontidão da empresa para a exportação. Após isso, é elaborado
um plano de trabalho com a implantação de requisitos necessários.
Para participar, a empresa deve entrar em contato com o núcleo
operacional, através do e-mail monitor.peiex.pa@fundacaoguama.org.br
ou no telefone (91) 3321-8900.

DIVERSAS FORMAS DE APOIO PARA CHEGAR AO
MERCADO INTERNACIONAL SÃO INDICADAS AQUI

Serviço Brasileiro de Apoio às Micro e Pequenas Empresas 
Central de Atendimento: 0800 570 0800 Email: sebrae@pa.sebrae.com.br; www.pa.sebrae.com.br 
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REDE BRASILEIRA DE CENTROS INTERNACIONAIS DE
NEGÓCIOS

Apoio ao Investidor / Atração de Investimento
Programa de Exportação Completo
PROSPECT - Programa de Prospecção de Mercado Internacional
Lista de Importadores e Exportadores
Estudos de Mercado Internacional
Balança Comercial
Caderno Bilateral
Oportunidades de Negócios

Seminários, Congressos, Encontros de Negócios e Workshops
Recepção de Delegações Estrangeiras
Feiras Internacionais
Feiras e Missões Empresariais
APEX-Brasil

Por que exportar
Documentos para Exportação
Como exportar
Guia de Negócios – Países

Coordenada nacionalmente pela Confederação Nacional da Indústria (CNI),
a Rede Brasileira de Centros Internacionais de Negócios (Rede CIN)
promove a internacionalização das empresas brasileiras por meio de um
conjunto de serviços customizados.
No Centro Internacional de Negócios do Pará (CIN Pará) é disponibilizado
um amplo portfólio de serviços, especialmente criados para consolidar os
seus negócios internacionais.
Serviços:
INTELIGÊNCIA COMERCIAL

PROMOÇÃO COMERCIAL

ORIENTAÇÃO PARA EXPORTAR

VOCÊ, ANALISTA QUE ATENDE, LEMBRE-SE,VOCÊ, ANALISTA QUE ATENDE, LEMBRE-SE,VOCÊ, ANALISTA QUE ATENDE, LEMBRE-SE,
ANTES DE INDICAR CONTRATAÇÕES OUANTES DE INDICAR CONTRATAÇÕES OUANTES DE INDICAR CONTRATAÇÕES OU
ENCAMINHAR PARA OS PARCEIROS,ENCAMINHAR PARA OS PARCEIROS,ENCAMINHAR PARA OS PARCEIROS,
INVESTIGUE O GRAU DE MATURIDADE DAINVESTIGUE O GRAU DE MATURIDADE DAINVESTIGUE O GRAU DE MATURIDADE DA
EMPRESA QUE QUER EXPOTAR/IMPORTAR E SEEMPRESA QUE QUER EXPOTAR/IMPORTAR E SEEMPRESA QUE QUER EXPOTAR/IMPORTAR E SE
FOR O CASO, INDIQUE OUTROS SERVIÇOSFOR O CASO, INDIQUE OUTROS SERVIÇOSFOR O CASO, INDIQUE OUTROS SERVIÇOS
DISPONIBILIZADOS PELO SEBRAE/PA, PARADISPONIBILIZADOS PELO SEBRAE/PA, PARADISPONIBILIZADOS PELO SEBRAE/PA, PARA
PREPARA-LA PARA A JORNADA DEPREPARA-LA PARA A JORNADA DEPREPARA-LA PARA A JORNADA DE
INTERNACIONALIZAÇÃO.INTERNACIONALIZAÇÃO.INTERNACIONALIZAÇÃO.   

Fontes: SEBRAE; APEX BRASIL / PEIEX ; Sistema FIEPA/ Centro Internacional de
Negócio 

Elaboração: Unidade de Gestão Estratégica e Mercado – UGEM 
Responsável técnico: Rosana Barreiros Viana 
Apoio: Victor César Siqueira Magalhães
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